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AIRTIES’IN YURTDIŞI ÇIKARMASI 
Geniş bant ve kablosuz ağ ürünlerinde Türkiye’de pazar lideri olan AirTies, “EMEA bölgesinde pazar liderliği” hedefine doğru kararlılıkla ilerliyor. Grup, Yunanistan’ın en büyük perakende teknoloji market zinciri Multirama’da kablosuz modemde en çok satılan ikinci marka oldu. Ukrayna’nın teknoloji sektöründeki en büyük üç distribütöründen biri olan Versiya - Trading ile satış ve dağıtım anlaşması imzaladı.   
Şubat 2004’te, kuruluşundan itibaren üç yıl içersinde, Silikon Vadisi’nde önemli başarılara imza atan 18 Türk AR-GE mühendisini de Türkiye’ye getirerek “tersine beyin göçünü” başlatan AirTies, Avrupa, Ortadoğu ve Afrika (EMEA) bölgesinde lider olma hedefine doğru kararlılıkla ilerliyor… Türkiye’de, sektörde yarattığı farkla kısa sürede pazar liderliğine ulaşan şirket, Türk Telekom gibi önde gelen pek çok servis sağlayıcısının tedarikçisi oldu. Elektronik cihazları birbirine, internete ve insanlara kablosuz olarak bağlayan teknoloji ve ürünler geliştiren AirTies, daha önce giriş yaptığı Yunanistan ve Ukrayna pazarında, bugün, yerel dinamiklere göre geliştirdiği teknoloji, satış ve pazarlama stratejileri ile önemli adımlar atıyor. AirTies, Türkiye’de, kuruluş aşamasındayken, bu yönde oluşturduğu ve kısa sürede pazar liderliğine ulaştığı iş modelini, şimdi yurtdışında uyguluyor… 
AirTies, Yunanistan’ın en büyük perakende teknoloji marketi Multirama ile çalışmaya başlamasının ardından, kısa bir süre içinde, ilk üç ayda yakaladığı satış rakamları ile rakiplerinin önüne geçti, modemde en çok satılan ikinci marka oldu. Erişim noktası ve switch ürünlerinde en çok satan marka oldu. Kullanıcıların, özellikle, turizm sektörü temsilcilerinin, Yunan adalarında kablosuz iletişim ihtiyaçlarını karşılamak için erişim noktası ürününü satın almayı tercih ettikleri gözlendi.  AirTies, Yunanistan’da aynı zamanda ülkenin en güçlü distribütörü  “Infoquest”  ile birlikte çalışıyor. 

Şirket, Ukrayna’da ise o bölgedeki en büyük üç distribütörden biri olan Versiya - Trading ile satış ve dağıtım anlaşması yaptı. Ukrayna’nın en çok tanınan dijital elektronik parça ve aksesuar üreticisi de olan Versiya - Trading ile yapılan çalışmaların yanında, AirTies, ülkenin en güçlü teknoloji marketleri Metro ve Gigabyte ile son kullanıcıya ulaşıyor.  İlk dönem sonuçlarına göre, özellikle kablosuz ürünler ve routerlar en çok satılan ürünler arasında yer alıyor.

Krizin etkilerinin yoğun bir şekilde hissedildiği bir dönemde, iş hedefleri doğrultusunda yurtdışındaki çalışmalarını sürdüren ve başarılı sonuçlara ulaşan AirTies’ın Yönetim Kurulu Başkanı Bülent Çelebi, gerçekleşen basın toplantısında yaptığı konuşmada, bu dönemi, özellikle yeni giriş yaptıkları pazarlardaki “yerelleşme süreci” olarak da değerlendirerek, bu sürecin, grubun pazar liderliği hedefi için önemli bir altyapı oluşturduğuna da dikkat çekti: “AirTies, Türkiye pazarında, Ar-Ge, yerel dinamikler, pazar ihtiyaçları, satış ve pazarlamada oluşturulan dinamik stratejiler ve müşteri memnuniyeti üzerine kurulu bir altyapı ile büyüdü. Pazar ihtiyaçlarını doğru okuduk, AR-GE bölümümüz, yeni teknolojileri geliştirirken, müşterilerimizden, sahadan ve bayilerimizden gelen geri bildirimleri de değerlendirdi, ihtiyaçlara göre, doğru çözümleri geliştirdik. Özellikle Anadolu’da bayilerimize verdiğimiz yoğun eğitimler ve “anında” mühendislik desteğimiz, çok önemli bir açılım yarattı… Kısa sürede ulaştığımız pazar liderliği, bize doğru bir strateji uyguladığımızı gösterdi. Şimdi ise bu yol haritasını, yurtdışı hedeflerimizde de uyguluyoruz. Pazarda büyümek için, öncelikle yerel ihtiyaçları analiz ediyor ve bu doğrultuda, hızlı ve doğru çözümleri geliştirmeye odaklanıyoruz.” Çelebi, AirTies’ın girdiği her pazarda mutlak hedefinin “liderlik” olduğunun da altını çizdi. 

AirTies’ın, uluslararası pazarlarda, Türkiye’de olduğu gibi, iş ortakları için yüksek kar marjı yaratan, her satış kanalında sabit fiyatla satış sağlayan bir yapı kurarak, rekabeti koruyucu bir sistem geliştirdiğine dikkat çeken, Uluslararası Kanal Satış Müdürü Evrim Önk ise bu yönde yaptıkları çalışmaları ise şöyle anlattı: “Biz, yurtiçinde olduğu gibi, yurtdışında da bayilerimiz için, cazip bir kar marjı oluşturma stratejisiyle çalışıyoruz. Ürünlerimizi, çok uygun fiyatlarla pazara sunuyoruz. Bunun yanında, satıştan sonra da onların yanındayız… Stok yönetimlerini takip ediyor, satışlarını arttıracak kampanyalar ve promosyonlar geliştiriyoruz. Pazarın değişen dinamiklerine göre, hızlı hareket ediyor, kampanyaları devreye alıyoruz.  Bunun yanında, “AirTies polisleri” düzenli olarak, satış noktalarını dolaşıyor, fiyatlandırmaları yakından takip ediyor. Böylelikle fiyat dengesi de korunmuş oluyor.” 
AirTies’ın, yerel politikalarının arasında en dikkat çeken özelliği ise müşteri memnuniyeti… Türkiye’de 7/24, 4 dilde hizmet veren çağrı merkezi, yurtdışında da aynı sistemle çalışıyor. Müşteri temsilcileri, Çağrı Merkezi’ni arayan kullanıcılarla, bu ülkelerde Yunanca ve Rusça konuşuyor… Ürünlerin kutularından interaktif kurulum CD’lerine, broşürlerinden internet sitelerine kadar kadar, her şey, ülkenin yerel diline göre hazırlanıyor...
Öte yandan, AirTies’ın yerel stratejileri doğrultusunda geliştirilen bir diğer uygulama, Ukrayna’da gerçekleşti. Ülkede eternet ve kablonet kullanıcılarının ağırlıkta olması nedeniyle,  router modeme ihtiyaç olduğunu belirleyen şirket, Air 4240’ı Türkiye’den önce Ukrayna için geliştirip piyasaya sundu. Ülkede şu anda Air 4240 dışında yeni ürünlerden RT-204 de satışta.
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AirTies Hakkında

AirTies, Şubat 2004’te ABD Silikon Vadisi bölgesinden Türkiye’ye dönüş yapan idari ve teknik bir ekip tarafından, sektörde EMEA pazarında liderlik hedefleyen stratejik amaç doğrultusunda kurulmuştur. AirTies, bugün geldiği noktada Avrupa başta olmak üzere, dünya genelinde ev kullanıcıları ve küçük, orta boy işletmeler için kablolu, kablosuz, VoIP, aksesuarlar ve IPTV olmak üzere, 5 farklı ana ürün grubu ile hizmet vermektedir. Ürün geliştirme konusunda çip üreticilerine bağımlı olan rakiplerinin aksine AirTies, kendi ürünlerini tasarlayıp geliştirmekte ve ürünlerle birlikte teknik destek hizmeti vermektedir. AirTies mühendisleri tarafından geliştirilen AirTies Mesh Teknolojisi sayesinde kablosuz erişimde beton duvarlar ve çok katlı binalarda görülebilen sinyal zayıflaması sorunları çözülebiliyor. Sahip olduğu birçok patentin yanı sıra 11N ile kullanıcılarına teknolojide son noktayı sunan AirTies’ın tüm ürünleri 3 yıl garanti, 7/24 teknik destek ve kolay kurulum özelliğine sahiptir.






